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 	Контактные телефоны:
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	Отдел:	  +7 (978) 848-57-58
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    Материалы для изучения



    
	  Трубы и фитинги для системы отопления
		 
	Системы отопления Rehau
		
	 
	Металлополимерные трубы и фитинги Valtec
		
	 
	Полипропилен Valtec
		
	 
	Резьбовые соединения и запорная арматура…
		
	 
	Регулирующая и балансировочная арматура…
		
	 
	Тепловые насосы
		
	 
	Инновации
		
	 
	Подробно о ТС Дельта Т
		


	
	 
	  Газовое оборудование
	
	 
	  Котлы для отопления и горячей воды
		 
	Как выбрать газовый котел двухконтурный
		
	 
	Газовый котел Protherm
		
	 
	Конденсационный газовый котел …
		
	 
	Газовый котел Saunier Duval
		
	 
	Котел электрический Protherm Dakon
		
	 
	Твердотопливный котел
		
	 
	Дизельный котел Protherm
		
	 
	Что такое одноконтурный котел
		


	
	 
	  Оборудование для котельных
		 
	Расширительные баки
		
	 
	Модульные котельные блочные
		
	 
	Газовые котельные
		
	 
	Очистка воды в котельных
		
	 
	Автоматика для котельных
		


	
	 
	  Насосы и насосные станции Grundfos
		 
	Насосы водоснабжения
		
	 
	Циркуляционные насосы отопления
		
	 
	Насосы для канализации (КНС)
		


	
	 
	  Теплые полы
		 
	Электрические теплые полы DEVI
		
	 
	Системы теплых полов Rehau
		
	 
	Теплые полы водяные
		
	 
	Как посчитать сколько стоит теплый пол
		


	
	 
	  Радиаторы отопления
		 
	Радиаторные клапана и терморегуляторы…
		
	 
	Электрические конвекторы
		
	 
	Алюминиевые радиаторы
		
	 
	Стальные радиаторы
		
	 
	Напольные и внутрипольные радиаторы и…
		


	
	 
	  Системы водоснабжения
		 
	Горячее водоснабжение
		
	 
	Проектирование и монтаж водоснабжения
		
	 
	Пластиковые емкости
		


	
	 
	  Водоотводы, душевые каналы, очистные
		 
	Системы линейного водоотвода
		
	 
	Душевые каналы
		


	
	 
	  Системы водоотведения и канализации
		 
	Канализационные трубы
		
	 
	Дренажные системы
		


	
	 
	  Солнечные коллекторы
	
	 
	  Комфорт для ванной комнаты
	
	 
	  Бойлеры
		 
	Электрические бойлеры
		
	 
	Бойлеры комбинированные
		
	 
	Бойлеры Proterm
		


	
	 
	  Сад, лес и огород
		 
	Мототехника Husqvarna для леса и сада
		
	 
	Садовая техника Gardena
		
	 
	Системы полива GARDENA
		


	
	 
	  Системы кондиционирования и вентиляции
		 
	Кондиционеры Vaillant
		
	 
	Как выбрать кондиционер
		
	 
	Кондиционеры Daikin Split Sky
		
	 
	Кондиционеры DAX  Aukia
		


	
	 
	  Оборудование бассейнов
	
	 
	  Строительные работы
		 
	Выбираем квартиру
		
	 
	Строим котедж
		
	 
	Гидроизоляция
		
	 
	Металлопластиковые окна Rehau
		


	
	 
	  Акция на котлы Protherm KOZ
	
	 
	  Приборы учета
		 
	Тепловые счетчики
		
	 
	Электрические счетчики
		
	 
	Газовые счетчики
		
	 
	Водяные счетчики
		


	
	 
	  Сервисная служба
		 
	Сервис и ремонт кондиционеров
		


	
	 
	  Клуб
	
	 
	  Вопросы  Ответы
	
	 
	  Аренда автовышки
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    Рубрики



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    			Новости (60)
	Новости компании (21)




	Новости почтой (2)

	Описание товаров (32)

	Статьи (7)



 






		

    


		

    


          

        

        
			


			
	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    

	    
	            
	            Самое главное

	                
	                    
	                     



Но не надо забывать, что может быть, если вы продаете полотенца и выставите только 3 цвета. Товар не будет двигаться из-за узкой цветовой гаммы. Но нужно ли выставлять 25 цветов? Думаю, что нет. Иногда мы из одной крайности впадаем в другую. Потому что всегда нужно смотреть, может быть, 7 цветов даст оптимальное соответствие уровня запасов и продаж, а 8-й цвет уже никакого дополнительного роста в продажах не имеет. Читайте также: Как побудить покупателя принять решение о покупке? Так же важно учитывать, что работая с небольшими розничными точками, не все магазины имеют складские площади, поэтому много товара складируют сразу на полках. Так что если вы решили увеличить буфер и запасы какой то особо ходовой позиции, то нужно сразу посмотреть будет ли место для складирования. Освобождать место я рекомендую за счет снижения запасов другой позиции, которая стратегически не так важна, либо находится в зеленой зоне.




Определите какой товар у вас группа А, попытайтесь обеспечить очень хороший уровень наличия на уровне 99% на группу А. На группу Б (среднеходовой) и С (слабоходовой) может быть не нужно обеспечивать такой хороший уровень наличия. Так же не нужно забывать, что существует так называемые неликвиды, от которых нужно избавиться как можно быстрее, чтобы освободить деньги, которые нужно вложить в товары группы А. И также новые товары, которые нужно пополнять еще быстрее и чаще, потому что мы не знаем их потребление.





 
 
 
 
 
Искренность намерения
 
 
 
 
 
 
 
Намерение человека, занимающегося торговлей или другой работой, находящегося на какой-то службе, занята того улучшением материального состояния своей семьи, должно быть благим, чистым. В благородном хадисе сказано: «Поистине, деяния рассматриваются по намерениям». Если человек, совершая такие дозволенные деяния, как прием пищи, сон, сближение с супругой и другие мирские поступки, будет иметь хорошее намерение, то они превращаются в ‘ибадат, т.е. считаются богослужением. Намерение торговца должно заключаться в выполнении коллективной обязанности – фарз аль-кифая, которую вменил нам Всевышний Аллах. Ведь если все люди забросят торговлю и никто не будет заниматься ею, то народ погибнет. Также его намерение должно заключаться в том, чтобы ему не пришлось заниматься попрошайничеством, ибо оно, кроме крайне необходимых случаев, является запретным (харам) деянием. В достоверном хадисе сказано: «Для того, кто открыл для себя одни врата попрошайничества, Всевышний откроет семьдесят ворот бедности»[6]. Занимающийся торговлей должен иметь намерение содержать себя, свою семью, детей и родителей, обеспечивать их необходимым и оказывать посильную помощь соседям, бедным и нуждающимся.
 



Однако лично я  бы не  смешивал  трейдинг и казино, поскольку это совсем  разные  вещи и нормальный  брокер  всегда старается построить свою работу  на  принципе  понимания того,  чем и как торгует  у него  трейдер.

 



24. В последнее время распространился такой очень плохой и позорный обычай, как отправление женщин для торговли в другие города и даже страны. Женщине запрещено отправляться в путешествие без сопровождающего ее махрама (отца, мужа, сына, брата и т.д.). Если женщины не соглашаются оставаться дома, то почему же мужчины не отправляются вместе со своими женами, дочерьми, сестрами, матерями, чтобы сопровождать их?! Почему они остаются дома, отправляя своих женщин в подобные места?! Или же почему не велят им остаться дома, довольствуясь тем мирским богатством, что у них есть?!
 




	Вы также можете посетить наш 	


 




              Для торговых организаций и магазинов предоставляем специальные цены и бесплатное обучение продавцов-консультантов и менеджеров в Академии Δ°t. Предоставляем выставочные образцы и стенды. Помогаем в подборе и проектировании систем отопления и др. ДОСТАВКА!!!

 

 

 

	                    
	                

	                	            

			

	    

	

	
	
			


          

        

        
          
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    Авторизация



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
	
   		Имя пользователя

		
	

	
		Пароль

		
	

	Запомнить меня

	
		
		
		
	




Забыли пароль?



Зарегистрироваться

		

    


		

    



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    

    

    

    

    

    

    

    Декабрь 2014	Пн	Вт	Ср	Чт	Пт	Сб	Вс
	« Май	 	 
	1	2	3	4	5	6	7
	8	9	10	11	12	13	14
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    Найти по сайту



    

    

    

    

    

    

    

    

    

     
    
        
        
             
             
            
        
    



		

    


		

    



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    
    

    

    Свежие записи



    

    

    

    

    

    

    

    

    

    							
				Результаты олимпиады Дельта-Т 2014
						
	
				Danfoss Road Show  2013
						
	
				Развернутая таблицов итогов Олимпиады Дельта-Т
						
	
				Состоялось перове заседание Клуба в 2013 году!
						
	
				Результаты Олимпиады Дельта Т 2013!
						
	
				Вниманию инсталляторов
						
	
				Вопросы по Олимпиаде Дельта Т  2013
						
	
				Семинар «Основы подбора и проектирования гелиосистем Vaillant»
						
	
				Бесплатный семинар от Дельта-Т и Danfoss
						
	
				Олимпиада Дельта Т  2013!
						
	
				Vaillant и Дельта Т открывают сезон подарков!
						
	
				Розыгрыш призов
						
	
				Уважаемые Инсталляторы!!!
						
	
				ВНИМАНИЕ!!!
						
	
				Внимание!!!!!
						
	
				2115
						
	
				Услуги!!!!!!!!
						
	
				4 съезд «Клуба инсталляторов»
						
	
				8 сентября состоится очередное мероприятие!
						
	
				Семинар по ТМ Данфосс и ТМ Деви 30.08.12
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